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EQOLOGY

Misy Eqology ir EQ prekés Zenkly
pavadinimai yra kile iS emocinio
intelekto (EI) ir mokslo apie
organizmy bei ju aplinkos salygas
saveika (ekologijos). Visa gyvybé
siekia iSnaudoti savo potenciala.
Mes vystome sia galinga idéja,
apibrézdami ja ,,Naturally Driven*
savoka.

.Naturally Driven® atspindi musy darbuo-
tojy ir verslo partneriy bendradarbiavima:
mus skatina siekis sustiprinti savo prekeés
Zenklus ir tapti pirmaujancia jmone tiks-
liniluose vitaminy, mineraly ir maisto bei
vaistazoliy papildy rinkos (VHMS) segmen-
tuose Europoje.

Siekdami Siy tiksly, kuriaome unikalius
aukstos kokybeés produktus ir palaikome
savo verslo partneriy pastangas skleisti
informacijg apie savo maisto papildus.
.Naturally Driven® taip pat atspindi pagrin-
dinj masy prekiy tyrimy ir plétros variklj:
siekj maisto papildams naudoti natdralias
sudedamagsias dalis. Tikime, kad muasy
sveikata ir gyvybingumas slypi gamtoje,
kuri gali apsaugoti nuo daugybés mums

EQOLOGY EQ

[t's in our nature by Eqology

zinomy ligy. Tikime, kad mumyse ir aplink
mus esanti gamtos galia palaiko ir jkvepia
mus didiems dalykams. Sios paprastos,
bet galingos idéjos yra masy tapatybes
pagrindas. Esame finklinés rinkodaros
jmone, savo Verslo partneriams sidlanti
tvirtg koncepcijg, patikrintus produktus
ir verslo modelj, kuris atlygina uz atliktg
darba. Egology. sutelkdama deéemesj |
klientq, visg laikg ftobulina produktus ir
galimybe Verslo partneriams gauti stabiliy,
nuspejamy pajamy. Manome, kad ftai
unikalus pozidris Sioje pramoneje.

Masy pagrindiniai  principai  yra  dvi
vertybeés - tikslingumas ir sqziningumas. Jos
apibrézia, kuo esame, kuo norime islikti,
kaip vystome savo verslqg, kokie yra masy
produktai ir prekiy zenklai.

Kiekvienas turi savyje slypintj didziulj
potencialg. Tikime, kad galimybé tapti
Equology Verslo parineriu suteiks Jums
puikiy jrankiy, padésianéiy jj realizuoti.

Sveikiname prisijungus prie miisy kom-
andos!
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JUSU PIRMOS SAVAITES VERSLE

JUS zinote, suU kuo kal- 4
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SIS BUKLETAS PARENGTAS ATSI-
ZVELGIANT | TAI, KAD:

* norint tapti sekmingu Verslo par-
tneriu, neverta tiketis atsitiktines
sekmes;

e sekme uztikrina patvirtinti ir nu-
spejami veiklos modeliai.

Siame buklete aprasomos tam tikros
veiklos, kuriose dalyvausite. Laiky-
damiesi §iy zingsniy, galésite gauti
pirmagsias pajamas zymiai greiciau
nei fradicinio verslo modelio atve-
ju. Nusprende Zengti Siuos zings-
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nius, pasieksite ypatingy asmeniniy
ir finansiniy rezultaty. Labai svarbu
tinkamai pradeti naujg verslg. Nore-
dami uztikrinti sekme, vadovaukites
Sia paprasta sistema, skirdami 7-10
valandy per savaite Verslo partnerio
veikloms.

Mdasy sistema sukurta remiantis kon-
cepcija, kad ne visg darbo dieng
Verslo partnerio veikloms skiriantis
asmuo per 60 dieny gali pasiekti Di-
rector lygj. Tokiu badu galima gauti
nemazqg papildomy pajamy sumgq ir
siekti aukstesniy fiksly.
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KAIP JUDETI TOLIAU

3 nemokamai

3 Verslo partneriai
- Sukurkite savo pirmagjg komandg

Padekite komandai pasiekti 1 ir 2 zingsnius




VARDU SARASAS

IR PAGALBA PRISIMENANT

BUsimi Verslo partneriai daznai klausia: ,Ar zinau pakankamai

zmoniy, kurie galety susidometi Eqology produktais?™. Tada jie
daro prielaidg, kad zmones, iS prigimties lengvai uzmezgantys so-
cialinius rysius, patirs didesne sekme, o turintieji mazesnj draugy
ir pazjstamy ratq, greiciausiai tenkinsis mazesne. Tai skamba po-
kankamai logiskai, taciau patirtis rodo, kad tai néra tiesa.

Pavyzdziui, daugelis Verslo partneriy pra-
deda nuo tfrumpo 3-4 zmoniy (dazniau-
siai tai arfimi draugai), kurie, ju manymu,
galety susidometi arba Egology produk-
tais, arba norety prisijungti prie Eqology
komandos lyderiy, sgraso.

Tokiu atveju naujos veiklos sekme priklau-
SO NUO Sios labai Mmazos Zmoniy grupes
atsako. Jeigu pasiseks, teigiamas kai kuriy
Sios grupeles nariy atsakymas gali prates-
ti naujg verslo nuotykj iki keliy menesiy.
Kita vertus, kadangi yra labai didelé tiki-
mybé, kad Sis pirminis pozidris bus nevy-
kes, neigiamas atsakymas gali sumazinti
pasitikejimg, enfuziozmq ir motyvacijq ki
tokio lygio, kad asmuo nuspres nutraukti
Sig veiklg.

Kodel kai kurie Verslo partneriai pasiduo-
da, o kiti tampa itin sekmingi? Taip yra to-
del, kad sekme ir didelius pazinciy tinklus
kuria tie, kas supranta, jog sekmei reikia
tvirto pagrindo (pvz., itin iSsamaus vardy

sgraso) ir kad tokj sqrasqg (tinklg) batina
iSnaudoti, susisiekiant su potencialicis kli-
entais ir partneriais. Tai vienas svarbiau-
siy jgldziy, batiny Sioje veikloje. Taigi, jei
nuspresite zengti §j zingsnj ir tapti Verslo
partneriu, kitas jasy tikslas bus sudaryti ne-
Saliskg vardy ir kontakty sqrasq. Tai reiskia,
kad turetumete atmesti prielaidas subjek-
tyviai spresti, kas galety susidometi Eqo-
logy produktais, ir sutelkti demes;j j tikslg
objektyviai sudaryti issamy, tinkamai pa-
rengtq ir pazjstamy Zmoniy pilng sarasa.

Tinklo pletra yra vienas svarbiausiy Verslo
partnerio sekmes jrankiy. Kurdami vardy
sgrasqg, pasitelkite fantazijg ir nesistenki-
fe i§ pradziy atmesti asmeny, kurie, Jasy
manymu, nesusidomes produktu: neri-
bokite savo potencialiy klienty tinklo dy-
dzio, leisdami dabartiniams sitikinimams
jsibrauti j Siuo metu svarbiausiq Jasy uz-
duotj. Objektyviai jsitrauke | §j procesq,
galite prisiminti keletq vardy, apie kuriuos




net nepagalvotumeéte, pavyzdziui, seng
draugg ar draugo pazistamg. Imdamiesi
Sios uzduoties, pagalvokite apie atskiras
Zmoniy grupes ir jas uzsirasykite: pavyz-
dziui, Seima, giminaiciai, kolegos darbe,
buve kolegos. Galvodami apie draugus,
pabandykite juos suskirstyti j atskiras gru-
pes (sporto klubas, pomegiai, mokykla /
universitetas, kontaktai socialiniuose tin-
kluose), fuomet pagalvokite apie draugy
ar Seimos draugus ir 1. 1.

Kai kurie Zzmoneés, esantys kiekviename is
Siy sgrasdy, gali bati entuziastingi socialiniy
finkly vartotojai. Ar jie gali pasidalinti savo
finklu? Pakalbékite su jais ir iSpléeskite savo
vardy sgradg. Negalvokite apie tai, kg su
Siuo sqrasu daryti, negalvokite ir apie tai,

/

ar jie bus suinteresuoti. Tiesiog sutelkite
pastangas j gerai organizuotq ir struktari-
zuotqg saradq. Jei padarysite tai teisingai,
pastebeésite, kad vietoj nedidelio subjek-
tyvaus 3 ar 4 vardy sgraso sukdrete objek-
tyvy vardy sarasg su Simtais zmoniy, su
kuricis galite susisiekti.

Kiekvienas i§ Sity asmeny tampa poten-
cialiu Jasy suinteresuotu asmeniu: galbdt
jis pasidalins kitais vardais, taps Eqology
produkty klientu, o gal ir bdsimu Verslo
partneriu.

Atminkite, kad vardy sqgrasas turi bati di-
namiskas: nuolat pildykite jj naujais kon-
taktais, kuriuos sutiksite gyvenimo kelyje.
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Sporto
klubas
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Zmona / vyras

SAGAL
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Mokykla
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Draugai

.

Bendruomenes

~

Darbas

Noredami padeti Jums pradeti, sukGreme pagalbinj prisimi-
NiMo jrankj, kuris pades sudaryti drauguy, verslo kolegy ir Sei-
Mos nariy kontakty sqrasa.

JUSY SEIMA:
Mama ir tetis
Anyta ir SeSuras
Seneliai

Vaikai

Broliai ir seserys
Jbroliai ir jseseres
Globéjai
Globejy vaikai,
joroliai ir jseseres
Tetos ir dedés,
sdnénai ir duktere-
Cios, pusseseres ir

pusbroliai, toli-
mesni giminaiciai
(pvz., antros eiles
pusbroliai)

TURIMAS KON-
TAKTY SARASAS:
adresy knyga, el.
pasto adresa, Kon-
taktai mobiliajame
telefone,
Facebook
LinkedIn

Twitter
Skype

ASMENYS, SU KU-
RIAIS SIUO METU
REGULIARIAI
BENDRAUJATE:
Pazjstami

Draugy draugai
Kaimynai
Laisvalaikis, pome-
giai, laisvo laiko
leidimas, veiklos

(treniruotés, sporto
klubas, golfas, te-
nisas, vyno klubas
irpan.)

Asmeninis freneris
Kirpejas

Verslo partneriai
Buve kolegos
Verslo kontaktai
Vadovas

Buves vadovas



KAS PARDAVE MAN:

Automobilj
Automobilio padan-
gas

Indaplove / dziovykle
Zvejybos leidimg
Baldus

Akinius

Namg / butg
Papuosalus
Virtuvinius jrankius
Mac / PC / iPad /
plansetinj kompiuterj /
fotoaparatqg

Mobilyjj telefong
Televizoriy /HiFi

Dulkiy siurblj

PAZ|STU TUOS, KURIE
YRA:

Ambicingi

Draugiski

Patikimi

Entuziastingi

VerslTs

Susikaupe

Siekiantys tikslo
Smagus

Turintys humoro
jausmqg

Sagmoningai galvo-
jantys apie

sveikg gyvenseng
Daug pasieke
leSkantys papildomo
UrZele]{e]le}
Organizuofi
Pozityvas

Struktdrinio mastymo
Megstantys dirbti
komandoje

PAZ|STU TUOS,
KURIE:

Dirba savarankiskai
Nemegsta dabartinio
darbo, darbo vietos
Yra saziningi

Yra gero charakterio
Megsta mokytis naujy
dalyky

Megsta i88Tkius

Nori naujo automo-
bilio

Skaito knygas apie

asmeninj tobuléjimg
Nori daugiau laiko
praleisti su Seima

Yra darbstds

Dirba tfinklingje rinko-
daroje

Dirba naktimis / vaka-
rais Dirba jprastomis
darbo valandomis
(pvz., 9-17, 1-V)

PAZISTU KAZKA, KU-
RIS YRA: Buhalteris
Aktorius
Akupunktarininkas
Oro skrydziu kontro-
lierius

Archeologas
Architektas

Meno direktorius
Menininkas
Docentas

Autorius

Kepejas

Barmenas

Grozio specialistas
Biologas

Kalvis

Valciy statytojas
Botanikas
Autobuso vairuotojas
Liokajus

Kapitonas
Automobiliy parda-
vejas

Dailide

Valytojas

Dirigentas
Konditeris
Konsultantas
Viréjas
Kosmetologas
Sokejas
Stomatologas
Dermatologas
Dizaineris

Mitybos specialistas
Diplomatas

\[e](e}]

Daktaras
Ekonomistas
Redaktorius
Elektrikas

Liftg aptarnaujantis
darbuotojas

InZinierius

Ukininkass
Gaistininkas

Zvejys

Floristas
Futbolininkas
Sodininkas
Geologas
Pagalbininkas,
Namy tvarkytojas
Homeopatas
Viesbucio vadovas
Namy Seimininke
Draudimo brokeris
Interjero architektas
[T konsultantas
Juvelyras

Teisejas

Teisininkas
Krastovaizdzio speci-
alistas

Sodininkas
Advokatas
Bibliotekininkas arba
knygyno darbuotojas
Gelbétojas
Rinkodaros
specialistas, pade-
jéjas

Masazo terapeutas
Mechanikas
Akusere

Modelis

Slaugytoja
Ergoterapeutas

Okulistas
Osteopatas
Tapytojas
Tapytojas

ir dekoratorius
Pastorius / kunigas
Vaistininkas
Filosofas
Fotografas
Santechnikas
Policininkas
Politikas

Durininkas
Pastininkas
Psichologas
Stogdengis (stogo
meistras, rangovas)
Mokyklos medicinos
darbuotojas

Mokslininkas
Administratorius
Apsaugos darbuo-
tojas

Savarankiskai dirban-
tis asmuo

Batsiuvys
Parduotuves pade-
jejas

Sidabrakalys
Dainininkas

Garso technikas
Akcijy makleris
Akmenkalys
Studentas

Chirurgas

Apklausos atlikejas
Siuvejas

Taksi vairuotojas
Mokytojas

Gidas

Padavejas (megsta-
miausias)
Vairuotojas
Laikrodziy gamintojas
Intferneto dizaineris
Langy valytojas
Refleksologas

AR TURITE PAZ|STA-
MU SIOSE SALYSE?
Austrija

Belgija

Cekijos Respublika
Danija

=]fe]

Suomija
Prancdzija
Vokietija

Vengrija

Italija

Islandija

Latvija

Lietuva
Nyderlandai
Siaurés Airija
Norvegija

Lenkija

Rumunija
Slovakija

Svedija

Sveicarija

Didzioji Britanija




VARDU SARASAS

Vardas Miestas Telefonas
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Vardas Miestas Telefonas




VARDU SARASAS

Vardas

Miestas

Telefonas
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Vardas Miestas Telefonas




VARDU SARASAS

Vardas

Miestas

Telefonas




VARDU SARASAS

Vardas Miestas Telefonas
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Savo vardy sgrasqg padalinkite | dvi kategorijas: galimi
Eqology produkty klientai (klienty sgrasas) ir galimi Vers-
lo partneriai (Sis sgrasas pades suburti savo pirmagjg ko-
mandq). O dabar sutvarkykite kiekvieng sqrasq priorite-
to tvarka. Sekmingiausi Verslo partneriai skiria pirmenybe
toms galimybems, kurios jy manymu yra geriausios ir nu-

sipelno daugiausia demesio.

KLIENTY SARASAS

Naujiems Verslo partneriams rekomenduoja-
me pradeti ieskoti naujy klienty tarp draugu,
Seimos nariy ir ty Jasy sgraso asmeny, kurie
yra ypac suinteresuoti (i) maisto papildy
naudojimu arba (i) savarankiskai rdpinasi
savo sveikata ir gerove (pvz., nori pagerinti
mitybaq, fizine ar psichine sveikatg, megsta
lankytis sporto klube, reguliariai mankstinasi
arba nori pakeisti savo dabartinj gyvenimo
blda). Jeigu 1 Zingsnj (suraséte vardy sgra-
§Q) ir 2 (priskyrete prioritetus) padarete tinka-
mai, Sie asmenys dabar turety badti Jasy kli-

enty sgraso virsuje. Tarp Siy vardy yra pirmisji
5-10 Jasy klienty - asmenu, kurie greiciausiai
jsigys prekiy Jusy Eqology parduotuveje.

VERSLO PARTNERIS

Ar pazjstate ambicingy, megstanciy ben-
drauti, megstamu, protfingu, pozityviai
magstanciy zmoniy, kurie turety lyderio sa-
vybiy ir drgsiai priimty naujus i$STkius?

Tokius Zmones turetumete jtraukti j galimy
Verslo partneriy sgrasg.




KLIENTAI

Vardas

Miestas

Telefonas
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VERSLO PARTNERIAI

Vardas

Miestas

Telefonas
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FREE

EQ

ANTI AGE
COLLAGEN
PREMIUM

i BOOSTER

| NORDIC ENERGY

Test Kit

Testyo
vitami
wiho

*Mokate fik siuntimo ir tvarkymo mokest uz NEMOKAMN preky.

Skaitykite daugiau eqology.com

GAUKITE SAVO PREKES

1 KLIENTAS

Perka Pure Arctic Oll,
Pure Vegan Oil, Vitamin K2+D3,
Essential, Anti Age Collagen, Sha-
ke or Pure Arctic Oil For Kids

* Produktq, kurj jsigijo 3 Jasy klientai

NEMOKAMAI*

PIRKITE BET KUR] VERSLO RINKIN]
Uzregistruokite 3 klientus

L Ope
EQ i
Vegan Healthy Meal Supplement S
wih Rice and Pea Protein | 5009 e i
0 = ‘ -
P00 |
e

1]

CUSTOMER 2

Perka Pure Arctic Oll,
Pure Vegan Oil, Vitamin K2+D3,
Essential, Anti Age Collagen, Sha-
ke or Pure Arctic Oil For Kids

, gaukite nemokamai kitg kalendorinj menesj.

CUSTOMER 3

Perka Pure Arctic Oll,
Pure Vegan Oil, Vitamin K2+D3,
Essential, Anfi Age Collagen, Sha-
ke or Pure Arctic Oil For Kids



JUSU PIRMOSIOS

N\

IENTU BAZES
VIAS

Siame versle svarbus ne tik naujy Verslo partneriy pritrau-
kimas, bet ir placios, tvirtos klienty bazes turejimas.

Afminkite, kad kai kurie asmenys, esantys
Jasy galimy klienty sarase, taip pat gali bdti
arba ateityje tapti galimais verslo partne-
riais. TaCiau labai svarbu nuolat plesti tvirtg
klienty baze, kadangi Sie asmenys generuos
Jasy iigalaikes papildomas pajamas. Skirkite
laiko ir tinkamai kurkite savo vardy sgrasq uz-
tikrindami, kad jame netrukty tiek klienty, tiek
VERSLO PARTNERIY (galimybiy pusiausvyra
yra labai svarbi).

Eqology sidlo isskirfine 3 NEMOKAMAI sis-
fema: turedami 3 klientus, kurie jsigijo Pure
Arctic Oll, Pure Vegan Oil, K2+D3, Essential,
Anti Age Collagen, Shake arba Pure Arc-
fic Oil For Kids, galite gauti savo preke NE-
MOKAMAI* kitg menesj. Taigi, 3 klientai - tai
minimalus aktyvumas, kurio tikimeés iS naujo
Verslo partnerio.

Jsivaizduokime, kad turite 50 VERSLO PAR-
TNERIY, o kiekvienas i§ jy turi 10 klienty. Tokiu
atveju bus apmoketa uz 500 klienty baze.
Jeigu 50 Verslo partneriy tures po 2 klientus,
Jasy pajamos i§ komisinio apmokéjimo su-
mazés 80 %. Svarbu Zinoti Eqology produkty
naudojimo pranasumus. Pradedami verslq,
sutelkite demesj ties masy pagrindiniais pro-
duktais. Savaime suprantama, kad kasdienis
Siy produkty vartojimas pagerina Jasy gebe-
jimus patikimai juos pardavineti.

Egology zurnalas - tai svarbus jrankis produk-
ty reklamos priemoniy arsenale. Ketindami
kalbetis su galimais klientais, su savimi fure-
kite klientam:s skirtg zurnalq. Tai leis klientams
suzinoti daugiau apie masy produkius, pa-
vyzdziui, Pure Arctic Oil, Pure Vegan Oil arba
Shake. 8 i§ 10 atvejy klientai teigiamai atsi-
liepia apie musy Eqology zurnalg - tai puiki
priemone plésti savo klienty baze!

Shake

_
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KAIP SUKURTI SAVO KL
ENTU BAZE

1. Pakvieskite geriausius potencialius klientus is savo sukurto
sqraso j produkty pristatymo susitikimg / vakarg, kuriame da-
lyvauty 3-8 zmoneés.

2. Aplankykite potencialius klientus iS savo vardy sgrase ir pri-
statykite masy produktus.

PATARIMAS: kol nesijauciate patys galintys da-
ryti panasius susitikimus, dalyvauti kartu pakvies-

kite savo remejq ar aukstesnio lygmens verslinin-
kg (upline).

Prie§ organizuodami produkty pri-
statymo susitikimg / vakarq, perskai-
tykite Egology zurnalq ir iSbandykite
pagrindinius masy produktus: Pure
Arctic Oil Premium ir Shake. Masy
patirtis rodo, kad norint pasiekti 3FF,
reikia susitikti su maziausiai 5 asme-
nimis. Pradékite nuo perspektyviau-
siy savo klienty sgrase esanciy as-
menuy.

LSusitikimy planavimo™ dalyje rasite
keletq veiksmingy patarimy, kaip
susisiekti su potencialiais klientais ir
pakviesti juos j Eqology produkty
pristatymo susitikimg / Eqology pro-
dukty pristatymo vakarg.

Klientai padés Jums uidirbti ilgalaikiy
papildomuy pajamuy.



1. Pakvieskite pakankamai zmoniy, geriausiai nuo
3 iki 8 sveciy (8-15 pakvietimuy). \
W

. BUkite demesingi.

. Pries pristatydami produktus, pasikalbekite su visais dalyviais.

. Papasakokite produkty istorijas, kurios baty artimos susirinkusier
Pagrindinj demes; skirkite Pure Arctic Oil Premium.

Pateikite informacijg apie masy produktus ir juos iSbandykite.

oG o e R

Suteikite reikiamq pagalbqg, kad pasiektumete pirmajj tikslg — 3FF.

Pure Arctic Oil Premium ir Omega-3 testus
Shake ir Vitamin K2+D3
Eqgology zurnalg

S N o

Kompiuterj arba plansete

Data: Laikas: Vardas: Vieta:
Data: Laikas: Vardas: Vieta:
Data: Laikas: Vardas: Vieta:

Data: Laikas: Vardas: Vieta:
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SUSITIKINV
“LANAVIVIAS

Puikus bldas pasiruosti savo pirmajam Produkty pristatymo
susitikinnui / vakarui — vadovautis musy paruostu paprastu ir
iSoandytu Sablonui.

PradzZioje skambinant galimiems klientams, bus sunku atsispirti pagundai papasakoti
viskg apie Egology jmone, Eqology produktus ir Verslo partnerio galimybes. Taciau tiek
Jums, tiek Jasy kontaktams yra labai svarbu, kad jie susidaryty gerqg pirmajj jspldj apie

Eqology.

Tad nepasiduokite norui per anksti pristatyti masy produkty ir palaukite Produkty prista-
tymo susitikimo / vakaro. Leiskite savo remejui Jums padéti ir rodyti pavyzdj, kad veliau
galéetumete sekfi jo pedomis.

POKALBIO TELEFONU PRADZIOS PAVYZDYS:

1. Pirmasis sakinys:
" Sveiki, esu

2. Sutarkite vietq ir laikqg:
LAr esate uzimtas kitg savaite? Gal galime susitikti treCiadienj arba ketvirtadienj?*

Tai kvietimo j Produkto pristatymo susitikimg / vakarg klientams pavyzdys. Atsispirkite pa-
gundai imfti per anksti pasakoti apie mausy produktus / verslo galimybe ir leiskite remejui
padaryti tai susitikimo metu.




KMINGO KVIETIMO
GSNIALI:

Pradzia.
Pavyzdys: ,Sveiki, esu (Jasy vardas) ™.

Sutarkite vietq ir laikq.
LAr esate uzimtas kitg savaite? Gal galime susitikti freCiadienj arba ketvirtadienj?™

Priezastis, kodél norite susitikti.
.Noréciau su Jumis susitikti, nes (perziGrekite pavyzdzius, pateiktus kituose puslapiuose)™.

Pasakykite, kad kartu su Jumis ateis Jusy remeéjas / draugas / kolega, kuris
padés atsakyti j galimus klausimus.

Patvirtinkite susitikima.
.Iki susitikimo treCiadienj, 19 val., (vieta, adresas)®.

PATARIMALI, KAIP PLANUOTI SUSITIKIMUS:

* Apgalvokite, kg sakysite: tinkamas plana- » Bakite draugiski: bukite profesionalus
vimas apsaugo nuo prasty rezultaty

 Patvirtinkite sutartg laikg
¢ Entuziazmas: kalbékite uztikrintai ir pakan-

) o o Stenkités, kad telefono skambutis buty
kamai greitai

frumpas
e e, Assvlinkte
nomaq laikg /f-

* Sutelkite démes;j j tai, deél ko skambinate:
norite susitikti
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KVIETIMU | PRODUKTU PRISTA-
TYMO SUSITIKIMA, / VAKARA
POKALBIU PAVYZDZIA)

PRODUKTY PRISTATYMO SUSITIKIMAS / PRODUKTY PRISTATYMO VAKARAS

Skambinu, noredamas pakviesti Jus | isskirtinj Produkty pristatymo susitikimg / vakarg. Su-
sitikimo metu gausite daugiau informacijos apie produktus ir jy teikiomma naudag. Galésite
juos isbandyti ir, jei noresite, taip pat pasitikrinti savo Omega-3 lygj. Viety skaicius ribotas,
faciau noriu suteikti galimybe batent Jums, kadangi zinau, kad domites maisto papildais /
rapinates sveikata / domites ligy prevencija / sveika gyvensena. Susitikimas yra neforma-
lus, draugiskas, VisiSkai nejoareigojantis.

Skambinu, kadangi zinau, kad domites sveikata / kino rengylba / maisto papildais / svei-
ka gyvensena / ligy prevencija. Pradejau dirbti su jdomiais sveikatos produktais, kurie,
mano manymu, Jums patiks. Gal norétumete suburti keletg draugy / draugiy / kolegy
Egology produkty pristatymo susitikimui / vakarui, kur galésime pasikalbeti apie, pavyz-
dziui, omega-3, vitaminus ir mineralus? Atnesiu produkty meginiy visiems, o norintys gales
atlikti ir Omegao-3 lygio testq. Tai bus neformalus, draugiskas susitikimas, e jokiy finansiniy
jsipareigojimu.

SUSITIKIMAS SU KLIENTU:
Pradéjau naudoti produktus, kurie, mano manymu, turety Jums patikti. Ar galiu uzsukdi ir
parodyti produkty Zurnalg bei atnesti meginiy?

Pagalvojau, kad pastaruoju metu Siek tiek skundeisi sveikata. Pats pradgjau sveikiau gy-
venti ir naudoti tam tikrus maisto papildus, kurie man padéjo. Zinoma, néra garantijos, kad
jie pades ir Jums, taciau noréjau pasidalinti informacija. Ar galiu uzsukti ir atnesti produkty
meginiy bei papildomos informacijos?

Zinau, kad rapinatés savo sveikata. Neseniai émiausi naujo verslo ir iekau zmoniy, kurie
galety pasiklausyti mano pristatymo apie produkius. Galbdt Jums baty jdomu arba gale-
fumete man pateikti savo atsiliepimg? Ar galiu uzsukti ir pristatyti, kg darau, galbdt gale-
Ciau duoti ir meginiy?




POKALBIY TELEFONU SU
CGALMAIS VERSLO PAlR-
INERIAIS PAVY/ZD/ZIA

Neseniai émiausi naujo verslo maisto papildy / vitaminy, mineraly, mitybos ir vaista-
zoliy papildy srityje. Pagalvojau apie Jus ir noréjau pristatyti savo naujgjg koncepci-
ja. Esu jsitikines, kad Jums bus jdomu, galbdt tai gali bati kazkas finkamo Jums arba
JUsy pazjstamiems.

Zinau, kad esate energingas / mégstantis bendrauti / darbstus. Neseniai eémiausi
jdomaus verslo maisto papildy / vitaminy, mineraly, mitybos ir vaistazoliy papildy
srityje. Tai sveikos gyvensenos produktai. Manau, kad tai Jus gali sudominti. Nepri-
valote jsipareigoti, faciau manau, kad Jums tai turéety bati jdomu.

Vykdau verslg su draugu ir mums reikia dar keliy talentingy zmoniy komandoje, tfad
pagalvojau apie Jums. Turime galimybe iSleisti j rinkg naujg produktq. Jis turi didziulj
potencialg. Pagalvojau, kad galbdt noresite prie masy prisijungti ir pasinaudoti Sia
galimybe.
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nemis, svarbu nepa

p

® fi ko 1S jo poreikius. Sios cha akt
rio savybes apibuding, kaip elgiomes ben-
druomenéje ir kaip bendraujome su kitais.

Ahaiine Siuos bruozus, mes galime pasirinkti tinkamg bendravimo buad
klientais ir Verslo partneriais, kalbédami apie tai, kas jiems yra svarbu.



Pateikiaome keletqg tipisSky charakteriy bruozy aprasymuy, raktiniy su jais susijusiu zodziy ir rekomendacijy,
kaip pasirinkti tinkama bendravimo stiliy:

Jeigu pc Uil pasirinkite
§j bendravimo stiliy ir palbrezkite: susitiks galesite susi-
pazinti su naujais Zzmonemis. Lipsite | sceng, susidursite su
jdomiais i830kiais. Komandinis darbas ir pati veikla teikia
daug galimybiy. Tinkline rinkodara nickada netampa ru-
fina, nes visq laikg vyksta kazkas naujo! Jsivaizduokite, kaip
bus smagu! Ar pazistate kazkq, kas yra ,,mélynas“?

DANAsiy savybiy turintj zmogu, pasirinkite
> stiliy ir pabrezkite: Norvegijos kompanija,
1998 mety, yra solidi, tvirta ir nusp&jama.
dukty poveikis patvirtintas tyrimais ir doku-
e verslg, dedami ,akmenélj prie akmene-
dami saugias, lengvai apskaiciuojamas pa-
pazjstate kazkq, kas yra ,,raudonas®?

GELTONA

* Megsta padeti kitiems

e Afsispiria norui teikti pirmenybe savo
poreikiui

e Palaiko ir skatina kitus

* Nemegsta buti demesio centre

* Nemegsta daryti pasirinkimy ar

prisimti atsakomybes

Jeigu pazjstat
te § bendravir
priimti daug sg
nems reikia Si
deti. Galite d
Jums nerei
dalykas tir

Jeigu pazj
§j bendravi
mybeés yra beri

savybiy turintj zmogu, pasirinkite
pabrezkite: atlyginimo augimo gali-
. Turite galimybe iSkelfi fikslus ir vesti kitus

Siy tiksly siekim ones, kurie kelia aiskius tikslus ir yra
disciplinuoti, skmes potencialg Sioje srityje.
Turite galimylo ir jo teikiamas gali-

mybes. Ar p Crd




PRISTATYMAS

Pristatykite JGsy galimg VERSLO PARTNER] 2:1 susitikime,
pavadintame ,Pirmuoju zvilgsniu™.

Jasy tikslas - pakviesti suinteresuotg asmen;
j susitikima, supazindinti jj su remeju ar auks-
fesnio lygio verslo partneriu, kuris pristatys
Eqology, papasakoti, kodeél pakvietete jj |
susitikimg, kodel nusprendete dirbti su Eqolo-
gy ir kodel norite dirbti su pakviestu asmeniu.
Darbas kartu su remeju suteiks Jums puikiq
galimybe klausytis ir mokyftis i§ jo.

Uzsidegimas, teigiamas pozidris ir noras prisi-
defti pristatymo metu - tai svarbds sekmingo
Verslo partnerio bruozai. Uzsiradykite pasta-
bas ir leiskite remejui kalbeti tol, kol nebsite
pasiruocse daryti fo patys. Tinkamas Egology
produkty ir pacios Eqology jmones pristaty-
mas uzima 20-30 minuciy.

Nepamirskite pasiimti Eqology Zurnalo, kompiuterio arba plansetés, Pure

Arctic Oil Premium, Omega-3 testy ir produkiy méginiy. Tai padidins sé-
kmingo pristatymo ir teigiamuy susitikimo rezultaty galimybes.

Antrasis zvilgsnis - Il-asis
susitikimas

Ne visi yra ryztingi per pirmajj susitikimg. Tad
svarbu susitarti dél kito susitikimo. Idealiu
atveju jis turety vykti per 48 valandas nuo
LPirmojo zvilgsnio™ susitikimo su blsimu VERS-
LO PARTNERIU. Sio susitikimo laikas turi bati
suderintas ,Pirmojo zvilgsnio™ susitikilno pa-
baigoje.

Jo metu galimas Verslo partneris atsako |
klausimus, kurie padeés Jums testi procesus.
MUasy misija - suteikti Vlerslo partneriui pakan-
kamai informacijos, kad jis galety primti ap-
galvotq sprendimg. Daugelis prima sprendi-
Mg pPo Sio susitikimo.

PATARIMAI , Antrojo
zvilgsnio™ susitikimui
ePaklauskite, kas §j asmenj motyvuoja

e Atsakykite | klausimus, kurie yra jom
svarbus

* Ar jis suprato esme apie Eqology
Director per 60 dieny?

* Ar yra isbandes Egology produkty
asortimentq?

e Paklauskite, kur jis yra 1/10 skaléje

*Kg jam reikéty papildomai aptarti
ir sutarti, kad galéty pradeti?







Zinuté skiriasi nuo pradines, kada
ma, kai pasnibzdomis perduodama vieno Zmg
Tai smagus zaidimas vaikams, taciau gali ’rur

pasekmiy orgc:mzocucm

Atkartojimas - tai sekmes raktas. lsl ikinkite, g
kad visi Verslo partneriai laikosi fos
sistemos, pavyzdziui, naudodami ,St rtup«
vadovg kiekvieng kartg susisieke 9u ouju
Verslo partneriu. Visada kyla pogun a s
bandyti kg nors naujo, ieskoti bldy qggrel-
finti procesus, taciau tai ne visada yra'gera
mintis. \x

“gl ji yra po r |

Qus ’rom
nér’nolonlq l_

Sistema, apradytal,Start Up® vadove yra &
Sbandyta ir Stestuota, jg nesudétinga
naudoti ir popris‘ro mokyti kitus. Susiste-
minus veiklg, ji atrodys paprasta, o tai pa-
skatins kitus galvoti ,as taip pat galiu tai
padaryti®. Atkartojimas yra geriausias bd-
das siekti sisfemingo pajamy  didejimo.




OERNEERSL )

Svarbu, kad nesiimtuméte vaidmeny, kurie gali sumazinti Jiisy organizacijos galimybe augti. Zemiau pateikiame

kelis elgesio, galincio pakenkti Jusy galimybéms gauti papildomy pajamy, payyzdzius.

Supermenas

Jie rengia visus pristatymus savo tinkle ir turi
visus afsakymus | et kokius klausimus. Jie
tfampa savo komandos ,guru®. Retai kas
nufinka be jy Zinios. Komanda yra nuo jy pri-
klausoma ir retai pasikliauna savo sugebéji-
mais. Visi galvoja: ,AS niekada nebdsiu toks
geras”. Rezultatas: komanda tampa 100 %
priklausoma nuo Supermeno. Venkite tapfi
didZiausiu savo paties priesu.

Gudrocius

Tokie asmenys mano, kad rado geresn
badg vykdyti verslg nei jy remejas ir galiau-
siai bando visus mokyti. Jie nuolat blaskosi ir
bando ieskoti trumpesniy keliy, pavyzdzidi,
ieSkodami reméjy tarp jzymybiy, viesbuciy
finkly ir sporto komandy. Darbas su draugais
ir pazjistamais jiems fampa per nuobodus: jie
daznai baigia darbg po $esiy menesiy, nes
modelis, kurj jie bando vystyti, yra per sude-
fingas ir sunkiai atkartojamas. Tad jie niekada
neuzdirba daug pinigy. Siome versle veikia
paprasti dalykai: VADOVAUKITES SISTEMA.

Kankinys

Kankinys nori, kad visiems pasisekty, ir pra-
leidZia daug laiko darydamas viskg, kad visi
pasiekty finiso fiesigjg. Didzigjq laiko dalj jis
praleidzia bandydamas keisti Zmones, kurie
nenori keistis, ir besisteng-

Produkty Zinovas

Kai kurie puikici, ki maziausiy smulkmeny
nagringja ir pristato kiekvieng produktq, lyg
vaidindami ,profesoriaus™ vaidmen,;. Jie su-
geba rasti kazkiek klienty, kuriuos suzavi zinios
apie produktus. Zinios ir ekspertiné nuomoné
apie produktg yra naudinga tuo atveju, jei
Zmonéems kyla klausimy, faciau geriausia
kurti puikias istorijas apie produktus ir jy nau-
dojimo naudg. Taip Zmones labiau jsitraukia,
istorijas lengviau atkartoti. ,Faktai pasakoja,
pasakojimai parduoda™.

Holivudo rezZisierius

Holivudo reizisierius iskart pradeda veiklg su
naujais VERSLO PARTNERIAIS ir klientais, uzsu-
kusiais | parduotuve. Po to jis greitai pereina
i wvaldymo rezimq" / reZisieriaus vaidmenj ir
mano, kad jam tereikia kontroliuoti paval-
dinius, kurie ir atliks visg darbg. Jis pradeda
skambineti visiems savo grupes nariams ir
uzvercia juos klausimais, pavyzdziui, kiek su-
sitikimy jie surengeé ir pan. Kiekvienas savo
organizacijoje pradeda daryti tg patj, kaip
ir jis: nieko.

Sékmeés ieSkotojas

Sékmes ieskotojas Sig galimybe vertina kaip

Lgreito praturtéjimo™ koncepcijiq. Jie pasi-

renka 3-4 zmones, kurie, jy manymui, puikiai
fiks darbui su Eqology, ir

damas juos ffikint, kad jie Atminkite, kad daug laiko skiria jkaloe-
turety dirbti su Egology. To- visi daro tai, kg jimui, kad 3ie prisjungty.
kiy zmoniy viltis ir fikejimas darote Jiis, o ne Jie neskiria laiko vardy

Zmonémis yra pagrsti ju
potencialu veikti. Jie pa-
mirsta iSnaudoti savo laikg
geriausioms perspektyvoms ir vis sudetingiau
iSlaiko motyvacijg. Skirkite laiko tiems, kurie
kazko nori, ir Zmmonéms, kurie veiksmais paro-
do, kad jie nori kurti verslg.

tai, kg sakote.

sgrasui parengti ir nedir-
ba sistemingai. Tad jie
pasikliauna saujelés Zzmo-
niy malone (deja, tai retai afsiperka). Ant
popieriaus gali atrodyti, kad verslas su frimis
Klientais ir trimis VERSLO PARTNERIAIS vystysis
puikici, taciau toks poZiTris retai pasitvirtina.
NepakiiCikite j ,Sekmes ieskotojo™ pinkles. Sis-
temingai aflikite kiekvieng paeiliui einanciq
uzduofj. Pasikliaukite sistema ir skirkite jai Siek
fiek laiko kiekvieng diena.
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CRIZTAMASIS

RYSYS

Atlikdami 1-4 veiksmus, galite su pasiti-
kéjimu pradéti savo naujg verslq ir tapti
sékmingu Verslo partneriu.

Sie veiksmai pagerins galimybes suburti ne-
didele patikimy Verslo partneriy komnandq ir
sukurti tvirtg klienty baze.

Prie§ pradedant kelione | aukstesnius vers-
lo lygius, svarbu glaudziai bendradarbiauti
su naujokais. Tokiu bddu greiCiau ir sekmin-
giau kursite savo verslg. 1§ pradziy tai bus
labai paprasta, nes padedame  kiekvie-
nam atlikti pirmuosius Zingsnius: sudaryti sg-

.Keletqg karty per
metus rengiame
didesnius susiburimus,
kuriuose turite galimybe
mokyftis iS geriausiy Eqology
partneriy. Tokio renginio
privalumai nepalyginami
su jokiais kitais".

rasus, pritraukti klienty ir rezervuoti susitikimus.
80 % JUsy laiko bus skirta gerai organizacijai
sukurti. Galy gale Jasy komandai reikes dau-
giau jgudziy. Svarbu, kad visi dalyvauty viso-
se sistemos veiklose: komandos susitikimuo-
se, susitikimuose vieSbuciuose, stovyklose ir
renginiuose.

Keletg karty per metus rengiame didesnius
susibdrimus, kuriuose turite galimybe mokytis
i§ geriausiy Eqology partneriy. Tokio renginio
privalumai nepalyginami su jokiais kitais. JUs
gaunate ziniy ir motyvacijos, kurie batini no-
rint profesionaliai vystyti Eqology verslg




e Pristatymai 2-1
T M REZULTATAS 5%
‘ LAIKAS 15% * Mokymasis ir griztamasis rysys
Verslo partneriy mokymai
REZULTATAS 15% Verslo susitikimas
Produkty pristatymas
* Akademijos mokymai
* RENGINIAI
LAIKAS 5%
EQ Naujas apmokytas Verslo partneris
33



JUSL
DRMIASIS
USITIKIMA,

JUSY PIRMIASIS SUSITIKIMAS

LAIKAS

TIKSLAS

Svarbu nustatyti trumpalaikius (pvz., tarkite, ar iskelti tiksliai yra realistiski
90 dienu) ir ilgesnio laikotarpio tiks- turint omenyje laikg, kurj kiekvieng
lus, kurie numato norimg pasiekti savaite skirsite Eqology verslui vys-
Eqology lygi. Kartu su savo réméju ar tyti.

aukstesnio lygmens verslininku ap-

PAVADINIMAS /TIKSLAS:
Q0 dienu:
1 metai:
3 metai: QD
5 metal: QD

Noredamas tai pasiekti, darbui su Eqology skirsiu - valandy per savaite.

(i



30 DIENUY

FOR .
FREE pata: (D

3 nemokamai
CAB 60 EUR*

FSQ IR TEAL LEADER

2008 G
DATA:

FSQ Premija 100 EUR
RA Premija 100 EUR

60 DIENU

DIRECTOR

4.000 QV = DATA: —
Director 60 Premija 250 EUR
RA Premija 250 EUR
Mentor Premija: 288 EUR*

Egology gali Jums grazZinti jnasqg, sumokétqg uz pradinj Verslo rinkinj!
Jums tereikia islaikyti 10 tiesioginiy klienty, kurie uzsisako Pure Arctic Ol
arba Pure Vegan Oil Premium prenumeratos bddu / padare iSankstinj
apmoksjimg 10 menesiy, ir gausite 100 Pure Arctic Oil arba Pure Vegan Ol
Premium prenumeratq / apmoketq isankstiniu mokejimu per 12 menesiy
nuo Jasy Verslo rinkinio uzsakymo dienos! Taip pat turite uzsiregistruoti 5
Verslo partnerius su bet kuriuo Business ar aukstesniu rinkiniu!

x100




» JuUsy kontrolinis
SQrasas pades
Organizuot

Jusy verslg




OOO0O0O0OOOOOOOOO

KONTROLINIS SARASAS

Uzsakyti Pure Arctic Oil Premium ir Vitamin K2+D3

Atlikti Omega-3 testg

PerziGreti visus vaizdo jrasus tv.eqology.com puslapyje

Sudaryti maziausiai 100 vardy sgrasg

Jvykdyti pirmajj susitikimg su remeju (per 48 val.)

Priskirti prioritetus 15 galimy klienty ir 15 galimy Verslo partneriy

Suplanuoti 10 klienty susitikimy ir (arba) Produkty pristatymo susitikimy / vakary
Suplanuoti 10, Pirmojo zvilgsnio™ susitikimy su galimais Verslo partneriais

3 nemokamai su Pure Arctic Oil Premium

Paremti 3 Verslo partnerius

Suplanuoti kitg susitikimg viesbutyje

Suplanuoti kitg susitikimg namuose

Isigyti bilietq j kitg jvadinj renginj

Perskaityti ,Start Up™




LStart Up™ yra parengtas siekiant suteikti puikiq galimybe sekmin-
gai tapti ir dirbti Eqology Verslo partneriu. Cia pateikta informa-
cija - tai tbkstanciy darbo valandy, prisistatymy ir asmenines po-
fiffies rezultatas, kurj sukaupée sekmingi Eqology Verslo partneriai.

Jums tereikia sistemingai laikytis Sio patikrin-
to sekmes recepto ir buti kantriems. Tokiu
atveju galésime uztikrinti, kad rezultatai
JUsy nenuvils.

Rekomenduojame nuolat lankytis madsy sve-
faingje, jvairiuose masy ,Facebook™ pusla-
piuose i, svarbiausia, kuo dazniou dalyvauti
jvairiose Eqology veikliose.

Kartu kurkime Jiisy

Kaip ir daugelis kity dalyky, Eqology verslas
neauga savaime. Turite bdfi pasirenge mo-
kytis ir sistemingai dirbti, teikdami prioritetq
savo veiklai, kad laikui begant galetumeéte
pasiekti auksCiausius Eqology lygius.

Su nekantrumu laukiome musy bendros jdo-
mios, informatyvios ir abipusiai naudingos
ateities.

Eqology verslo sekme!

B I e . g






EQOLOGY

Lilleakerveien 2 B
Pb. 514, 0283 Oslo
Norvegija
egology.com

[t’s in our nature
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